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Champion 
de France 
D1 

1974 : Création du club  

3 titres de Champion de France depuis 2001 ! 



2012/2013 : Une équipe Sénior  

engagée dans le Championnat D1 

 Championnat D1 : 26 matches + play-offs 

 Coupe de la Ligue : 6 matches + play-offs  

 Coupe de France : 1 à 5 matches  



Dunkerque 

1000 Places 

Courbevoie 

700 Places 

Toulouse 

1 200 Places 

Reims 

1 500 Places 

Amneville 

600 Places 

Lyon 

3 000 Places 

Anglet 

1 200 Places 

Annecy 

1 700 Places 

14 équipes dans le Championnat D1 

Mont Blanc 

2 700 Places 

Bordeaux 

3 500 Places 

Montpellier 

1 300 Places 

Nice 

1 000 Places 

Brest 

1 100 Places 
Neuilly / Marne 

700 Places 



LES CHIFFRES CLES  

 Près de 10.000 spectateurs par saison 

 Dès affiches à plus de 700 spectateurs 

 150.000 personnes fréquentes la patinoire chaque année 



• 350 000 spectateurs par 

saison 

• Une couverture médiatique 

nationale et  régionale de plus 

en plus importante 

 TV 

 Presse  

 Internet 

Hockey sur Glace :  

Une exposition médiatique en forte progression ! 



2012/2013 :  Equipe Féminine Elite 

Participation à la Coupe d’Europe 

 1er tour du 19 au 21 octobre 2012 

Neuilly sur Marne rencontrera le HC Bolzano (Italie), KHL Gric (Croatie) et 

Valladolid Panteras (Espagne) 



Notoriété Image 

Communication 
Interne 

Développement 
des Ventes 

Une réponse efficace aux 

problématiques de votre entreprise 



• Visibilité 
nationale ? 

• Visibilité de 
proximité ? 
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Développement 
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QUELS SONT VOS BESOINS ? 
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 Maillot de match 
• Match à domicile / match à l’extérieur 

• Plusieurs emplacements possibles  

 

 Maillot d’échauffement  
• Plusieurs emplacements possibles  

 

 Short 
• 2 emplacements possibles  

 

 Casque 
• 1 seul emplacement   

 

 Equipement gardien 
• Emplacements spécifiques : Bouclier / Bottes 

•   

 Equipement hors glace 
• Survêtement  des joueurs 

• Costume 
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Visibilité joueur  

(match  à domicile) : 

1 – casque 

2 – bras maillot 

3 – épaule maillot 

4 – face avant maillot 

5 – face arrière maillot 

6 – avant short 

7 – arrière short  

8 – bas 

 

 

  

 

1 2 3 4 & 5 

8 
6 & 7 

Les points forts « Maillot »: 

 

• Grande visibilité médiatique 

• Association d’image forte avec celle du 

Club 

• Forte perception de la part des 

spectateurs 



Visibilité joueur  

(match à l’extérieur) : 

1 – casque 

2 – bras maillot 

3 – épaule maillot 

4 – face avant maillot 

5 – face arrière maillot 

6 – avant short 

7 – arrière short  

8 – bas 

  

1 

2 

3 

4 & 5 

8 

6 & 7 
Les points forts « Casque »: 

 
• Présence médiatique incontournable 

• Annonceur unique et aux couleurs du 

partenaire 

• Support high-tech 



Visibilité gardien : 

1 – bouclier 

2 – bottes 

1 

2 

Les points forts 

« Bouclier »: 

 
• Sponsor unique 

• Forte visibilité médiatique 

• Forte association avec le gardien 

• Capital sympathie lié au poste du 

gardien 

• Au cœur de l’action devant le but 
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  Site internet du Club 

• Présence d’une bannière avec renvoie vers le 

site web des entreprises partenaires 

 

 Relais sur Facebook 
• Présence des partenaires sur la page dédiée 

aux Bisons de Neuilly sur Marne (réseaux 

sociaux) 

 

 Newsletter du Club 
• Emailing envoyé tous les mois auprès des 

contacts du Club 

 

VISIBILITE NATIONALE 
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Bannières partenaires 

Actualité régulière sur facebook 

www.hcnm93.com 

 
20 000 pages vues par saison 

5 000 visites  

2 500 visiteurs uniques  

 

E-newletter des Bisons 
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  Site internet Hockey Hebdo 

• Partenaire du club 

• Présence sur ce site à chaque fois qu’un article traite 

du Hockey Club Neuilly sur Marne 93 (news, article, 

affiche club, fiche joueur, interview, photos de 

match….) 

• Bannière avec renvoie vers le site web des 

entreprises partenaires 

 
Hockey Hebdo en quelques chiffres : 

Site leader sur le marché des sites sportifs spécialisés 

• + 8 500 000 PAPS - cumulées depuis le début d’année 2010 

• 300 000 connexions mensuelles 

• 60 000 visiteurs uniques par mois 

VISIBILITE NATIONALE 
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Les Bisons sur Hockey Hebdo, c’est quoi ? 

• 1,940 millions de pages vues * 

• News : 77 000 

• Articles : 114 000  

• Affiche Club : 32 000  

• Fiche joueur : 26 000 

• Interview : 18 000 

• Photos : 1,7 millions 

 

 

 

 
* Source HH depuis saison 2009 



VISIBILITE DE PROXIMITE 
P

R
O

X
IM

IT
E

 

P
A

T
IN

O
IR

E
 

 Présence au Centre Commercial Les 

Arcades – Noisy le Grand 

 Via des totems vidéo « co-brandé »  
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  Affiches de match 

• Distribution auprès des commerçants de Neuilly sur Marne 

 

 Calendrier match saison 
• Calendrier de poche / pliable, diffusé à 3000 ex. 

 

 Flyers boîte aux lettres 
• Distribution dans les zones géo localisées 

 

 Affichage grand format 
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Affiche de match 

Distribution géociblée des Flyers 

dans les boîtes aux lettres 



Affichage Evénementiel 

Patinoire 

12m² et abribus 

photomontage 
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 Affichage balustrade 
• Plusieurs dimensions et emplacements possibles 

 

 Affichage PLV 
• PLV située à l’entrée de la patinoire, zone 

interview et table de marque 

 

 Programme de match 
• Distribué à tous les spectateurs chaque soir de 

match 

• Support d’information et lien direct entre le Club 

et les supporters 
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 Billetterie 
• Présence sur tous les billets de matchs 

• Sésame d’entrée à la patinoire 

 

 Mascotte « Les Bisons » 
• Présence sur le maillot de la mascotte 

 

 Surfaceuse 
• Présence sur les flancs de la machine à glace 
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Banc Visiteurs Banc Bisons 

TRIBUNE VIP 

30 places 

TRIBUNE PRINCIPALE 500 places 

places debout 

B 
u 
v 
e 
t 
t 
e 

vip 

Valable pour les rencontres de Championnat, de Coupe de France et 

de Coupe de la Ligue 

Affichage PLV zone interview 

Et table de marque  

Affichage balustrade 
Affichage PLV entrée Patinoire 

Display Bar 

Zone 

presse 

Affichage PLV zone de flux spectateurs 



 2 formats d’affichage sur la balustrade 

2 m 

0,8 m 

Affichage grand 

format 

Affichage  

petit format * 

Hauteur = 20 cm  

Largeur  =  1 carreau de plexiglas 

* 
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Les points forts « balustrades » 

• Visible sur toutes les photos d’action 

• Grande viabilité médiatique 



Programme de match 

Maillot Mascotte  

des Bisons 

Habillage 

machine à 

glace les jours 

de match 



QUELS SONT VOS BESOINS ? 

• Relations 
publiques ? 

• Marketing direct ? 

• Opérations 
événementielles ? 

Notoriété Image 

Communication 
Interne 

Développement 
des ventes 
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 Repas d’après match* 
• En présence des joueurs & entraineurs au Bar de la 

patinoire 

• Cadeau des Bisons 

 

 Corner Partenaires au Bar 
• Champagne / amuse bouche entre les tiers temps 

• En compagnie d’anciens joueurs du club 

 

 Match événement au POPB Paris Bercy 
• Vivez la finale de la Coupe de France en VIP devant 13.000 

spectateurs 

* Avant ou après match en fonction des horaires de la rencontre / autre restaurant possible 
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Conviez vos collaborateurs, clients et/ou fournisseurs 

à assister à un match de Hockey sur Glace. 

 

Instant idéal pour côtoyer les joueurs et dirigeants du 

Club 

Patinoire disposant d’un bar spacieux, 

offrant une visibilité directe sur la patinoire 



• Depuis 2006 ans, c’est le rendez-vous incontournable du hockey sur glace hexagonal 

et véritable succès populaire confirmé par un nouveau record d’affluence établi depuis 

2010 (13 359 spectateurs - guichets fermés) 

Finale de la Coupe de France au  

POPB Paris Bercy 



• Développer vos relations professionnelles 

 

• Récompenser vos forces commerciales 

 

• Fidéliser vos partenaires commerciaux ou tout simplement faire plaisir à vos proches 

 

Les raisons sont nombreuses d’opter pour les solutions d’hospitalité proposées par le club des 

Bisons 

 

Pourquoi opter pour ces dispositifs ?  
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 Mise à disposition des bases contacts du 

Club pour vos opérations de MD 
• Base Licenciés  

• Base clients (spectateurs / abonnés) 

• Base opérations spéciales (news / jeu) 

 

 Soit + 1000 contacts qualifiés 
• Adresses postales et/ou email suivant les bases contacts 
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Licenciés 

club 

Abonnés 
saison 

E-Billetterie 

Ticketnet / 
Weezevent 

Newsletter 

Site web club 

Jeu 
promotionnel 

Site web club Base contacts 

« opt-in » du 

Club des 

Bisons 

D’où proviennent ces contacts qualifiés? 
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 Parrainage de match 
• Coup d’envoi fictif 

• Remise Trophée joueurs MVP du match (cadeau 

partenaire) 

 

 Annonce micro  
• Échauffement, tiers temps et fin de la rencontre 

 

 Distribution leaflet 
• Sièges / gradins / bar  

 

 Echantillonnage produit 
• Entrée et/ou dans la patinoire 

 

 Animation pauses  
• Jeu du palet (habillage bâche cage) 

• Jeu du sumo sur glace 

• Pom-pom girls 
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Parrainage de match 
• Opération de communication “One shot” à fort 

impact 

• Multiple supports de visibilité 

• Idéal pour y associer une action de relation 

publique ciblée 

• Remise des Prix aux joueurs en fin de match 

avec photo souvenir 

Animations entre les tiers temps 

• Interactivité avec le public 

• Elément incontournable du spectacle 

Affichage PLV pour 

le jeu du sumo 

Habillage de la  

bâche de la 

cage pour le 

jeu d’adresse  
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  Installation de patinoire mobile 
• Solution « clé en main de patinoire éphémère » 

• Avec des animations autour du hockey sur glace 
 

 

 En partenariat avec 
 

 

 La garantie de succès de ces événements  
 1 solution adaptée à chaque budget 

 1 réseau de prestataires fiables et performants 

 1 grande expérience dans l’organisation et l’installation de 

patinoires 

 1 interlocuteur unique 

 7 patinoires déjà installées en Seine-Saint-Denis depuis 2004 
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•  Billetterie? 

• Séminaires? 

• Rédactionnel? 
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QUELS SONT VOS BESOINS ? 
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 Package billetterie 
• Abonnement  

• Accès simple  

• Accès Premium (ticket + coupe de champagne entre 

les tiers temps) 

 

 Offre spéciale pour les comités 

d’entreprise 
• Tribune 20 places 

• Tribune 50 places 

• Tribune gourmande (ticket + collation entre les tiers 

temps) 
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Abonnement Saison 

Offre Comités d’Entreprises 

Package billetterie 
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  Evénement original organisé par le club et 

animé par l’entraineur et/ou d’anciens 

joueurs du club 
• Animation point de vente, séminaire, incentive, team 

building ou encore coaching…. 

• Activité ludique axée sur la convivialité et la proximité  

• Découverte des coulisses (accès vestiaire et proximité 

avec les joueurs et le club) 

• Assister au match au terme de la ½ journée  
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COMMUNICATION  

INTERNE 

 S’inspirer du sport pour créer un management gagnant ! 

 
• LES VALEURS DU SPORT PEUVENT FACILEMENT ETRE TRANSPOSABLE S AU 

MONDE DE L’ENTREPRISE. 

 

• L’INTERVENTION D’UN ENTRAINEUR OU D’UN SPORTIF PEUT ECLAIRER LE 

MANAGEMENT ET REBOOSTER LES COLLABORATEURS 
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 Pour donner du punch au management 

 Pour insuffler une nouvelle dynamique à l’entreprise 

 pour bâtir un esprit d’ équipe 

 pour faciliter l’acceptation au changement 

 pour s’inscrire dans une performance durable 



Séance d’entrainement et de motivation 

des troupes sous la houlette du coach 

canadien Frank Spinozzi 
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 Mise à disposition de contenus variés 

 
• Rédactionnel (newsletter corporate,  interview 

joueurs et/ou entraineurs…) 

 

• Images réalisées par les photographes officiels du 

club 

 

• Livret partenaire 
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• Logo? 

• Label club? 

• Image 
collective ? 

Notoriété Image 
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QUELS SONT VOS BESOINS ? 
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 Droit d’utilisation du logo du club 
• Pour votre communication interne/externe avec 

appellation «Partenaire du HCNM93 » 

  

 Droit d’exploitation de l’image collective 

du club 
• Mise à disposition de joueurs Elite pour votre 

entreprise 

  

 Exclusivité  
• Dans votre secteur d’activité 
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 Un Réseau de partenaires 

 En devenant partenaire des Bisons, vous intégrez un réseau d’entreprises, une plateforme 

d’échanges et de “networking” vous permettant de développer de nouvelles opportunités autour 

d’une même passion : le sport de haut niveau et le hockey sur glace. 

 

 Des évènements 

 Au-delà des matches à la Patinoire Municipale, les Bisons proposent plusieurs évènements tout 

au long de l’année. Ces manifestations sont l’occasion de rencontrer d’autres partenaires mais 

également de côtoyer et de mieux faire connaissance avec les joueurs, entraineurs ainsi que les 

Dirigeants du Club. 

 

 De la créativité et de la flexibilité 

 Outre les prestations présentées dans ce document, les Bisons sauront faire preuve de créativité 

et de flexibilité en développant, avec vous, des solutions sur mesure pour atteindre vos objectifs. 

ELARGISSEZ ET VALORISEZ  

VOTRE PARTENARIAT 





David PANNEULLIER 

Email : dpanneullier@hcnm93.com 

Tel : 06 81 87 06 87 


